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Secretaria General

“ANO DE LA ESPERANZA Y EL FORTALECIMIENTO DE LA DEMOCRACIA”
Callao, 18 de febrero de 2026

Sefor

Presente.-
Con fecha dieciocho de febrero de dos mil veintiséis, se ha expedido la siguiente Resolucién:

RESOLUCION DE CONSEJO UNIVERSITARIO N° 042-2026-CU.- CALLAO, 18 DE FEBRERO DE 2026.- EL
CONSEJO UNIVERSITARIO DE LA UNIVERSIDAD NACIONAL DEL CALLAO:
VISTO:

El acuerdo del Consejo Universitario en sesion extraordinaria del 18 de febrero del 2026, sobre el punto de agenda
4. RATIFICACION DE LA MODIFICACION DEL PLAN CURRICULAR 2019 DE LA MAESTRIA EN COMERCIO Y
NEGOCIOS INTERNACIONALES DE LA UNIDAD DE POSGRADO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS
ECONOMICAS.

CONSIDERANDO:

Que, el cuarto parrafo del articulo 18 de la Constitucion Politica del Peru, establece que “Cada universidad es
auténoma en su régimen normativo, de gobierno, académico, administrativo y econémico. Las universidades se
rigen por sus propios estatutos en el marco de la constitucién y de las leyes”;

Que, conforme a lo establecido en el articulo 8 de Ley N° 30220, Ley Universitaria, el Estado reconoce la autonomia
universitaria, la misma que se ejerce de conformidad con lo establecido en la constitucion, la acotada ley y demas
normativa aplicable, autonomia que se manifiesta en los regimenes normativo, de gobierno, académico,
administrativo y econémico;

Que, el articulo 194, numeral 194.3 del Estatuto de la Universidad, establece entre otras atribuciones, que el
Consejo de la Escuela de Posgrado aprueba los curriculos y los planes de estudio, elaborados por las Unidades
de Posgrado, en concordancia con la mision, vision y lineas de investigacion de la universidad;

Que, el articulo 108 del Estatuto de la Universidad Nacional del Callao, concordante con el articulo 58 de la Ley
Universitaria, establece que el Consejo Universitario es el maximo érgano de gestion, direcciéon y de ejecucion
académica y administrativa de la universidad; siendo que en su articulo 109, numeral 109.5 establece que el
Consejo Universitario tiene como atribucion, entre otras, concordar y ratificar los planes de estudios y de trabajo
propuestos por las unidades académicas;

Que, con Oficio N° 3999-2025-EPG-UNAC del 22 de setiembre de 2025 (Expediente N° 2117599) el Director de la
Escuela de Posgrado, remite la Resolucion N° 1435-2025-CEPG-UNAC del 21 de agosto de 2025, la cual resolvio
“APROBAR, la Modificacién del plan curricular de la MAESTRIA EN COMERCIO Y NEGOCIACIONES
INTERNACIONALES, de la Unidad de Posgrado de la Facultad de Ciencias Econdémicas los mismos que se
adjuntan y forman parte de la presente Resolucién, incluyendo el cuadro de equivalencias.”, asimismo, solicita su
aprobacion por el Consejo Universitario;

Que, el Director de la Direccion de Asuntos Académicos, mediante Informe Académico N° 095-2025-DAA-
VRA/UNAC del 17 de noviembre de 2025, recomendé: “Aprobar mediante Resolucién de Consejo Universitario la
modificacion del PLAN CURRICULAR 2019 DE LA MAESTRIA EN COMERCIO Y NEGOCIACIONES
INTERNACIONALES DE LA UPG FCE, conforme la RESOLUCION N°060-2025-CD-UPG-FCE-UNAC y
DICTAMEN N°051-2025-CCGR-EPG.”;

Que, el Vicerrector Académico mediante Oficio N° 01316-2025-VRA/UNAC del 12 de diciembre de 2025, informd
que se realizé la sesién de Consejo Académico de fecha 05 de diciembre del 2025, para lo cual adjunta el Acta N°
025-2025-CA/VRA-UNAC donde se traté el punto de agenda IV: MODIFICACION DEL PLAN CURRICULAR 2019
DE LA MAESTRIA EN COMERCIO Y NEGOCIACIONES INTERNACIONALES - FCE, acordando: “APROBAR, la
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Modificacién del Plan Curricular 2019 de la Maestria en Comercio y Negociaciones Internacionales-FCE.”; con la
finalidad de que sea tratado ante el Consejo Universitario;

Que, en sesioén extraordinaria de Consejo Universitario del 18 de febrero del 2026, respecto al punto de agenda 4.
“RATIFICACION DE LA MODIFICACION DEL PLAN CURRICULAR 2019 DE LA MAESTRIA EN COMERCIO Y
NEGOCIOS INTERNACIONALES DE LA UNIDAD DE POSGRADO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS
ECONOMICAS’, los sefiores consejeros considerando la Resolucién del Consejo de la Escuela de Posgrado, el
Acta del Consejo Académico del Vicerrectorado Académico y el Informe académico correspondiente, acordaron
en ratificar la modificacion del Plan Curricular 2019 de la Maestria en Comercio y Negocios Internacionales de la
Unidad de Posgrado de la Facultad de Ciencias Econémicas;

Que, asimismo, el articulo 6 numeral 6.2 del precitado TUO sefala que el acto administrativo puede motivarse
mediante la declaracion de conformidad con los fundamentos y conclusiones de anteriores dictamenes, decisiones
o informes obrantes en el expediente, a condicion de que se les identifique de modo certero, y que por esta
situacion constituyan parte integrante del respectivo acto;

Estando a lo glosado; opinado y expuesto en el Oficio N° 3999-2025-EPG-UNAC; Resolucion N° 1435-2025-CEPG-
UNAC; Informe Académico N° 095-2025-DAA-VRA/UNAC; Oficio N° 01316-2025-VRA/UNAC; Acta N.° 025-2025-
CA/NVRA-UNAC; Acuerdo de Consejo Universitario en sesion extraordinaria del 18 de febrero de 2026 y demas
documentacion sustentante; en uso de las atribuciones que le confiere el articulo 121, numeral 121.2 del Estatuto
de la Universidad, concordantes con los articulos 60 y 62, numeral 62.1 de la Ley Universitaria;

SE RESUELVE:

Articulo 1° RATIFICAR la modificacién del PLAN CURRICULAR 2019 de la MAESTRIA EN COMERCIO Y
NEGOCIOS INTERNACIONALES DE LA UNIDAD DE POSGRADO DE LA FACULTAD DE
CIENCIAS ECONOMICAS, en virtud de los considerandos y la documentacién anexa que forma
parte de la presente resolucion.

Articulo 2° DISPONER que la Unidad de Posgrado de la Facultad de Ciencias Econémicas cumpla con la
emision de los formatos establecidos en la Directiva V02 para el Registro de la Modificacion de la
Oferta Académica de Universidades y Escuelas de Posgrado, aprobado mediante Resolucion de
Superintendencia N° 008-2025-SUNEDU.

Articulo 3° TRANSCRIBIR, la presente Resolucion a los Vicerrectores, Facultad de Ciencias Econdmicas,
Escuela de Posgrado, Unidad de Posgrado de la Facultad de Ciencias Econdmicas; Unidad de
Registros Académicos, para conocimiento y fines consiguientes, disposicion a cargo de la Secretaria
General, que en atencion a ello suscribira la presente.

Registrese, comuniquese y cumplase.

Fdo. Dra. ARCELIA OLGA ROJAS SALAZAR .- Rectora y Presidenta del Consejo Universitario de la Universidad

Nacional del Callao.- Sello de Rectorado y Presidenta del Consejo Universitario.-

Fdo. Abog. LUIS ALFONSO CUADROS CUADROS.- Secretario General.- Sello de Secretaria General.-

Lo que transcribo a usted, para su conocimiento y fines consiguiente.

cc. Vicerrectores, FCE, EPG, UP-FCE y URA.
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MAESTRIA EN COMERCIO Y NEGOCIACIONES INTERNACIONALES

BASE LEGAL

>
>

Ley General de Educacion, Ley N° 28044.

Ley Universitaria N° 30220.

Art. 43.2.2 Maestrias de Investigacion o académicas: Son estudios de
caracter académico basados en la investigacion.

Se debe completar un minimo de cuarenta y ocho (48) créditos, el dominio de
un idioma extranjero.

Estatuto de la Universidad Nacional del Callao

La Universidad Nacional del Callao cuenta con la Escuela de Posgrado.
Segun el Art. 191° del Estatuto de la Universidad, la escuela de Posgrado es
una unidad de formacién académica y de gestion. Esta integrada por los
docentes de las Unidades de Postgrado y por los estudiantes de Diplomado,

Maestria y Doctorado.

JUSTIFICACION
¢ Por qué es importante ensefiar comercio y negociaciones internacionales a nivel
de posgrado de la UNAC?

La creacion de la maestria en comercio y negociaciones internacionales
obedece al hecho de que la UNAC esté ubicada en el principal puerto del pais
centro neuralgico de la actividad comercial que el pais desarrolla con el
exterior. La provincia constitucional del callao no solo es una zona estratégica
para el desarrollo de la actividad econdmica y comercial; por su ubicacion
geopolitica, el callao es uno de los puertos mas importantes de la cuenca del
pacifico.

Por otra parte la globalizacion exige que los profesionales tengan estandares
internacionales de eficiencia y solo asi las empresas seran competitivas,
ademas la situacibn que hace resentir las aspiraciones de superacion y
desarrollo que les posibilite acceder a metas de éxito profesional y personal.
Todas las condiciones geoecondmicas y otras ventajas de orden académico y
estructural, constituyen razones suficientes para que la UNAC organice y
ponga en funcionamiento la Maestria en Comercio y Negociaciones
Internacionales, que ademas de formar especialistas en dicha area contribuya
con la sistematizacion teorica en los campos de conocimiento, especialmente
generando aquellas que tienen relacibn con la realidad Peruana y

Latinoamericana y, por tanto, quiere sumar esfuerzos de las otre<



universidades en la formacion de especialista en Comercio Internacional
porque es consciente del rol que le compete en el desarrollo econémico del

pais.

FUNDAMENTACION

Los grandes cambios tecnoldgicos y de orden organizacional que vienen
ocurriendo en la economia mundial con la apertura de los mercados y
recientemente la globalizacion a nivel mundial; urgen el establecimiento de
instituciones de alto nivel académico con formacion cientifica y tecnologica en
comercio y negociaciones internacionales, destinadas a la preparacion de
profesionales que estén en condiciones de manejar mejor los aspectos macro,
micro-econdmico, de negociaciones reales y financieras relacionados con la
economia internacional.

Nuestro pais, requiere de la aplicaciéon de un conjunto de reformas estructurales
que posibiliten su rearticulacion al mercado internacional. Para su disefio,
implementacién, monitoreo y seguimiento con éxito que requiere que se preparen
desde ahora lideres que dirijan con eficiencia y tomen decisiones oportunas en
campo de comercio y las negociaciones internacionales. El pais necesita pues,

entonces, capacitarlos en el mas alto nivel académico.

OBJETIVOS ACADEMICOS

OBJETIVO GENERAL

Contribuir con el manejo eficiente de los recursos de las empresas y del pais en el
ambito de sus relaciones comerciales y financieras con el resto del mundo que
permita insertarnos en el proceso de desarrollo econémico y social que nos

corresponde como pais emergente.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

» Formar Maestros de alto nivel en Negociaciones Comerciales y financieras
internacionales, que den respuesta a las necesidades actuales y potenciales
del sector productivo, comercial y financiero del pais, a través de la planeacion,
ejecucion, modificacion y evaluacion de estrategias que le permitan tomar
decisiones eficientes, innovadoras y oportunas, en el campo empresarial e
institucional de apoyo relacionado e involucrado, coadyuvando asi al
crecimiento y competitividad de la empresa peruana en los mercados

nacionales e internacionales.



>

>

>

Desarrollar maestros con conocimiento tedéricos y practicos requeridos para la
comprension de sucesos actuales en las areas de comercio internacional como
son la exportaciéon, importacion y los trdmites necesarios para el mejor
funcionamiento de los mismos, asi como en el campo de las negociaciones y
finanzas internacionales.

Formar maestros con capacidad de analisis y utilizacion de los sistemas de
informacion mas actuales para acceder a datos que faciliten las actividades
comerciales y financieras, y evaluacién de las posibilidades de insercion y
permanencia de los productos y servicios en los mercados nacionales y
extranjeros de los productos o servicios, a partir de la revision de los elementos
que intervienen en la competitividad de los mismos.

Preparar ejecutivos para orientar, definir y administrar a alto nivel, la actividad
del comercio, los negocios y las finanzas internacionales.

Formar investigadores en el area del comercio y las negociaciones

internacionales.

COMPETENCIAS
COMPETENCIA GENERAL

>

>
>
>

Capacidad para trabajar en equipo y dirigir personas
Capacidad para planificar y controlar
Habilidad para negociar y tomar decisiones

Capacidad de creacion de modelos financieros.

COMPETENCIAS ESPECIFICAS

Desarrollas las siguientes competencias especificas:

>

Analizar la informacién de negocios y conforme a su relevancia, detectar
oportunidades y amenazas para las organizaciones que compiten en
mercados globalizados.

Usar la tecnologia de manera intensiva como una forma de mejorar su trabajo
y hacer més eficiente el uso de los recursos con los que cuenta la empresa.
Generar modelos financieros innovadores que agregan valor a las
organizaciones y que consideran los ambientes de competencia inciertos y
complejos.

Formular y aplicar estrategias financieras innovadoras en la organizacion
considerando los procesos de negocios en ambientes de mercados

globalizados.



> Interactuar con efectividad y eficiencia en organizaciones caracterizadas por

ser multiculturales y que se desarrollan en ambientes globalizados.

VI. REQUISITOS DE INGRESO

6.1 REQUISITOS

Los requisitos estan contemplados en el Reglamento de Estudios de la

Escuela de Posgrado de la Universidad Nacional Del Callao:

» Carpeta de postulante

» Recibo de pago de los derechos de inscripcion.

» Solicitud dirigida al Presidente del Jurado de Admisién de la Seccion de
Posgrado, segun formato de anexo | (Reglamento de Estudios de
Posgrado).

» Copia del grado académico de Bachiller.

» Si el grado ha sido obtenido en el pais, es autenticado por el Secretario
General de la universidad de procedencia y para los obtenidos en el
extranjero, son traducidos oficialmente al castellano y revalidados y
autenticados por la Superintendencia Nacional de Educacion Superior
Universitaria (SUNEDU).

» Hoja de vida descriptiva, no documentada, que tiene la siguiente
informacion:

a) Datos personales
b) Estudios realizados
c) Idiomas
d) Experiencia laboral profesional y académica
e) Publicaciones efectuadas
f)  Participacion en eventos académicos
g) Premiosy distinciones recibidas
h) Miembro de colegios profesionales o asociaciones cientificas o
culturales
» Todas las paginas son firmadas por el postulante y tiene caracter de
Declaracion Jurada.
» Propuesta de tema de investigacion a desarrollar como tesis.
» La solicitud tiene en el anverso el visto bueno con fecha, sello y firma de la
oficina de tesoreria de la Universidad Nacional del Callao de no tener
deuda(s) pendiente(s). Solo para los postulantes egresados o docentes de

la Universidad Nacional del Callao.



6.2 PROCESO DE ADMISION

El proceso de admision se realiza dos veces al afio, seglin cronograma
aprobado y publicado oportunamente. La comision evalGa a los postulantes y
los resultados que emite son inapelables. Los aspectos a evaluar son:

a) Evaluacion de la hoja de vida (30 puntos como maximo).

b)  Entrevista personal y sustentacion de su tema de tesis (70 puntos

COMO MAaximo).

La entrevista personal explora:

- Las é&reas de interés del candidato y su compatibilidad con los objetivos de
los estudios de Maestria.

Al sustentar su tema de investigacion se explora:

- La capacidad de expresion, desenvolvimiento, dominio y argumentacion de
su tema de investigacion, que debe estar enmarcado en las lineas de
investigacion del presente doctorado o de algun tema de interés afin a los
estudios del doctorado en educacion.

- Argumentacion del propésito de sus estudios de Maestria.

- El conocimiento actualizado de fuentes de informacién especializada.

VIl.  PERFIL ACADEMICO

>

El egresado de la Maestria en Comercio y Negociaciones Internacionales
es un profesional lider de negocios especializado en comercios que genera
valor a las organizaciones a través de la formulacion de estrategias
financieras innovadoras y de su aplicacion en ambientes empresariales que

se caracterizan por ser globalizados, inciertos y complejos.

El egresado de la Maestria en Comercio y Negociaciones Internacionales
es un profesional competitivo internacionalmente capaz de interactuar en
organizaciones multiculturales, negociar en ambientes de mercados
globalizados y tomar decisiones negociadoras acertadas mediante la
combinacién del conocimiento, la aplicacibn de avanzadas metodologias
financieras y el uso intensivo de la tecnologia para incrementar el valor de la

empresa a través de la optimizacion de sus recursos.

El egresado de la Maestria en Comercio y Negociaciones Internacionales

actua bajo los mas altos estandares éticos de la profesion y es responsak’™ ==
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VIII.

socialmente al tomar decisiones que, ademds de generan beneficios

economicos, ayudan al desarrollo sostenible de la comunidad donde se

encuentra.

DISTRIBUCION DE ASIGNATURAS

Las asignaturas del plan de estudio son de caracter obligatorio y

corresponden a la especialidad.

1. Areade investigacion

Estadistica para la Investigacién y los Negocios

Taller de Investigacion |

Area de conocimientos

Analisis econémico.

Informatica para los negocios internacionales.
Fundamentos de finanzas.

Legislacién de comercio internacional.

Comercio internacional y procesos de integracion.
Gerencia estratégica de empresas internacionales.
Finanzas internacionales.

Formulacion y evaluacién de proyectos internacionales.
Fuentes y estrategias de financiamiento al comercio internacional.
Mercadotecnia internacional.

Teorias y estrategias de internacionalizacion.

Contratos internacionales y arbitraje comercial.



IX. PLAN DE ESTUDIOS DE LA MAESTRIA EN COMERCIO Y NEGOCIACIONES
INTERNACIONALES
PRIMER CICLO
HORAS TOTAL
N°| CODIGO ASIGNATURA LECTIVAS CREDITOS REQUISITO
TEORIA OTORGADOS
1 Cl101 ECONOMIA INTERNACIONAL 64.00 400 |
INFORMATICAPARALOS | | _ | —
2| Cl1103 | NEGOCIOS INTERNACIONALES 48.00 3.00
3 CI 105 FUNDAMENTOS DE FINANZAS 48.00 3.00
ESTADISTICA PARALA | | | —
4 Cl 107 INVESTIGACION Y LOS NEGOCIOS 48.00 3.00
LEGISLACION DE COMERCIO
5 Cl109 INTERNACIONAL 48.00 3.00
TOTAL 16.00
SEGUNDO CICLO
HORAS TOTAL
N°| CODIGO ASIGNATURA LECTIVAS CREDITOS REQUISITO
TEORIA OTORGADOS
COMERCIO INTERNACIONAL Y
6 1202 ! 48.00 3.00
€120 PROCESOS DE INTEGRACION Cl101
7 CI204 | TALLER DE INVESTIGACION | 64.00 4.00 Cl 107
8 GERENCIA ESTRATEGICA DE 48.00 300
Cl206 | EMPRESAS INTERNACIONALES : : Cl103
9 Cl 208 | FINANZAS INTERNACIONALES 48.00 3.00 Cl 105
10 ClI210 MERCADOTECNIA INTERNACIONAL 48.00 3.00 ClI 109
TOTAL 16.00
TERCER CICLO
HORAS TOTAL
N°| CODIGO ASIGNATURA LECTIVAS CREDITOS REQUISITO
TEORIA OTORGADOS
11 | CI301 | LOGISTICA INTERNACIONAL 48.00 3.00 Cl 210
1 FORMULACION Y EVALUACION DE 48.00 300
CI303 | PROYECTOS INTERNACIONALES : : Cl 206
TEORIAS Y ESTRATEGIAS DE
13| 1305 | NTERNACIONALIZACION 48.00 3.00 Cl 202
14 | CI307 | TALLER DE INVESTIGACION II 64.00 4.00 Cl 204
15 CONTRATOS INTERNACIONALES Y 48.00 300
CI309 | ARBITRAJE COMERCIAL : . Cl1 208
TOTAL 16.00

TOTAL DE CREDITOS: 48

RESUMEN DE DISTRIBUCION DE ASIGNATURAS

ASIGNATURAS CREDITOS
Obligatorios 48
ESPECIALIDAD Electivos 0
ESPECIFICOS 0
TOTAL CREDITOS 48




MALLA CURRICULAR DE LA MAESTRIA EN COMERCIO Y NEGOCIACIONES INTERNACIONALES

ANALISIS ECONOMICO

COMERCIO INTERNACIONAL

Y PROCESOS DE
INTEGRACION

INFORMATICA PARA
LOS NEGOCIOS
INTERNACIONALES

TALLER DE
INVESTIGACION |

LOGISTICA
INTERNACIONAL

FUNDAMENTOS DE
FINANZAS

GERENCIA ESTRATEGICA

DE EMPRESAS
INTERNACIONALES

FORMULACION Y EVALUACION DE

PROYECTOS INTERNACIONALES

ESTADISTICA PARA LA
INVESTIGACION Y LOS
NEGOCIOS

FINANZAS
INTERNACIONALES

A4

TEORIAS Y ESTRATEGIAS

DE
INTERNACIONALIZACION

LEGISLACION DE
COMERCIO
INTERNACIONAL

MERCADOTECNIA
INTERNACIONAL

\ 4

10

A

TALLER DE
INVESTIGACION I

CONTRATOS
INTERNACIONALES Y
ARBITRAJE COMERCIAL




XI.

SUMILLAS DE LAS ASIGNATURAS DE LA MAESTRIA EN COMERCIO Y
NEGOCIACIONES INTERNACIONALES

PRIMER SEMESTRE:

ANALISIS ECONOMICO

El problema econdmico. Teoria del mercado. La demanda individual y del
mercado. Elasticidad de la demanda. La funcién de produccion. El costo de
produccioén. Ingresos. Precio fijo y variable. La maximizacion de los beneficios y
la oferta competitiva. Organizacion industrial. Mercados competitivos —
mercados imperfectos. Decisiones en Condiciones de incertidumbre. Mercado
de trabajo. Las \variables macroeconémicas. Cuentas nacionales.
Determinacion del producto. Oferta y demanda agregada. Consumo y ahorro —
la inversién — ahorro inversién y la cuenta corriente — el rol del sector publico.
Mercado monetario — demanda y oferta monetaria — dinero, tipo de cambio y
precios. La inflacion — empleo y desempleo. Politicas macroeconémicas y
determinacion del producto en economias cerrada y abierta bajo tipo de cambio
fijo y flexible. Teoria y practica de la politica econémica.

INFORMATICA PARA LOS NEGOCIOS INTERNACIONALES

Tipos de productos, recursos y softwares informéticos. Uso de las
Herramientas informaticas para la creacion y gestion de nuevos modelos de
negocios. Disefio de nuevos productos y servicios. EI comercio electrénico

internacional. Solucién de problemas de negocios.

FUNDAMENTOS DE FINANZAS

Fundamentos de gerencia financiera. El valor actual neto. Criterios de decision.
El riesgo y rentabilidad en el presupuesto de capital. El presupuesto de capital.
La planificacion financiera. La proyeccion de caja. La planificacion financiera a
corto plazo. Costo de financiamiento. El arrendamiento financiero. Decisiones
financieras de corto plazo: gestion de crédito. Decisiones de financiamiento en
el mercado internacional. La gestion financiera internacional. La gerencia

financiera en el Peru.
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ESTADISTICA PARA LA INVESTIGACION Y LOS NEGOCIOS

La estadistica: concepto, objeto y método. Papel de la estadistica en la
investigacion. Los elementos matematicos de un modelo poblacion y muestra.
Parametros y estadisticas. Estadisticas de posicion y de variabilidad. Asimetria
y curtosis. Numeros indice. Probabilidad. Estimacién de modelos. Estadistica
aplicada a los negocios.

LEGISLACION DEL COMERCIO INTERNACIONAL

El curso comprende el andlisis general del marco juridico nacional en materia
del comercio internacional. A finalizar el curso el alumno entenderd los
diferentes términos legales los interpretara y aplicara debidamente. El alumno
estudiard y analizard la legislacion sobre acuerdos del valor de la Organizacién
Mundial del Comercio, estructura y funciones del comité técnico de valoracion
en aduanas, los instructivos para el diligenciamiento de la declaraciéon andina
del valor en la aduana, los instrumentos de informacion y asesoramiento de

valoracién en la aduana.

SEGUNDO SEMESTRE:

COMERCIO INTERNACIONAL Y PROCESOS DE INTEGRACION

Las principales teorias del comercio, la politica comercial, los fundamentos de
la economia monetaria internacional, la politica macroeconémica en la
economia abierta, y los problemas globales de la economia internacional.
Teorias de la integracion comercial y financiera. Tipos y etapas del proceso de

integracion.

TALLER DE INVESTIGACION |

Ciencia e investigacion. Métodos de investigacién, conocimientos, etapas de
proceso de investigacion. Fuentes de investigaciones. Planteamiento del
problema de investigacién. El marco teorico. Tipos de investigacion. Hipotesis.
Aspectos metodolégicos. Recopilacion de la informacion. Andlisis de la
informacion. El presupuesto y sus financiamientos. La bibliografia. La matriz de

consistencia.
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GERENCIA ESTRATEGICA DE EMPRESAS INTERNACIONALES

Comprende el proceso de la gerencia estratégica, mision y objetivos; la
naturaleza de la ventaja competitiva en cuanto al ambiente externo, recursos,
capacidades y habilidades: las estrategias a nivel funcional de negocios, en el
ambiente global, la integracién vertical — diversificacion y alianza estratégicas,
formacion y reestructuracion de la corporacion e implementacion de la
estrategia relacionada al disefio de la estructura organizacional, de los
sistemas de control estratégicos, la adecuacion de la estructura y el control a la

estrategia y la implementacion del cambio estratégico.

FINANZAS INTERNACIONALES

Comprende las diferentes corrientes de financiacion que se pueden dar en el
comercio exterior entre exportador e importador, entre estado y exportador.
estado e importador, banca y exportador, banca e importador y relaciones
especiales, las fundes de financiacion de fondos internos, como suscripcion
directa de capital, inversiones en especie, los anticipos de tesoreria, la
subfacturacién, la aplicacion del cash flow, prestamos entre filiales, las fuentes
de fondos externo como financiacion en moneda local en el corto, mediano y
largo plazo, la financiacidon por eurodivisas mediante créditos stand by vy
créditos revolving, la financiacion a través de euro obligaciones, los
mecanismos, costos y aspectos fiscal de operacion de las sociedades
financieras y técnicas financieras internacionales, como swaps, switch, etc., las
técnicas de gestion de tesoreria internacional las formas de transferencias de

fondos antes y después de beneficios y la politica de localizacién de fondos.

MERCADOTECNIA INTERNACIONAL

El curso ofrecera un panorama general sobre las politicas y oportunidades
comerciales a nivel global para una correcta plantacion de la mercadotecnia
internacional, la cual se lograra a través de un profundo analisis cultural,
politco — legal, geografia mundial en multimercado. Serd estudiado el
procedimiento para la aplicacion de la logistica de la mercadotecnia
internacional, al mas de la compresion de la administracion de los mercados

internacionales.
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TERCER SEMESTRE:

LOGISTICA INTERNACIONAL

El curso esta orientado a brindar un enfoque estratégico y operativo de la
gestion logistica en el contexto del comercio internacional. Se abordan temas
fundamentales como la planificacién y coordinacién de cadenas de suministro
globales, los sistemas de transporte internacional, la gestion de almacenes e
inventarios, los procesos aduaneros, la documentacion de comercio exterior,
seguros de carga, asi como los tratados y regulaciones que inciden en el
movimiento transfronterizo de mercancias. Asimismo, se analizan las
tendencias actuales en logistica sostenible, digitalizacién y gestion de riesgos
en entornos econdmicos globalizados. El curso busca desarrollar competencias
para la toma de decisiones logisticas eficientes, orientadas a la mejora de la

competitividad y la integracion en los mercados internacionales.

FORMULACION Y EVALUACION DE PROYECTOS INTERNACIONALES

El curso es un contenido balanceado de la teoria de la practica de la
formulacion y evaluacién de los proyectos que operan en el mercado
internacional. En ese sentido, comprende las razones de inversion internacional
el proceso de clasificacion de los paises desarrollados y sub. desarrollados, la
presupuestacion de capitales para compafiias multinacionales, la proyeccién de
los flujos de caja de la matriz del proyecto, el tratamiento tributario de la renta
proveniente del extranjero, el analisis de los riesgos politico y econdmico,
el efecto de la devaluacién monetaria en el flujo de caja, la segmentacion del
mercado capital, el proceso “EVIT” o calculo de rentabilidad de inversién frente
a otros criterios de evaluacion, la inversion internacional y la tasa de
actualizacién, la inversion y estrategias “STEP BY STEP” y de auto

financiacion.

TEORIAS Y ESTRATEGIAS DE INTERNACIONALIZACION

Teorias de la internacionalizacion empresarial. Etapas y tipos de la
internacionalizacion empresarial. Organizacibn y estrategias de la
internacionalizacion comercial. Barreras y costos de penetracion al mercado

internacional. Programas de apoyo publico y privado al proceso exportador.
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TALLER DE INVESTIGACION I

El proyecto de investigacion, selecciobn de problema, seleccién general vy
seleccion especifica. Definicion del problema. Importancia y justificacion del
estudio. Elaboracion del marco tedrico. La hipotesis. Metodologia vy
levantamiento de la informacion. Verificacion de las hipétesis. El informe final

de la investigacion.

CONTRATOS INTERNACIONALES Y ARBITRAJE COMERCIAL

El proposito de este curso es tener el conocimiento de los elementos que
integra una contratacion internacional, asi como los medios utilizados para la

solucién de controversias en una disputa comercial.
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XiIl.

MODELO DE SILABO PARA LA ASIGNATURA

VI.

UNIVERSIDAD NACIONAL DEL CALLAO
FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS
UNIDAD DE POSGRADO

SILABO

INFORMACION GENERAL

1.1. Numeroy Cdbdigo de la Asignatura
1.2.  Nombre de la Asignatura
1.3.  Prerequisito

1.4.  Ciclo Académico

1.5. Carécter de la Asignatura
1.6. Créditos

1.7. Numero total de horas
1.8. Semestre Académico
1.9. Profesor

SUMILLA

COMPETENCIAS

3.1. Competencia General

3.2. Competencias Especificas
CONTENIDO TEMATICO
METODOLOGIA

EVALUACION

BIBLIOGRAFIA
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XIII.

XIV.

XV.

MODALIDAD

La modalidad de estudios de la Maestria en Comercio y Negociaciones

Internacionales sera de caracter presencial.

LINEAMIENTOS METODOLOGICOS DE ENSENANZA — APRENDIZAJE

La estrategia de formacion propuesta tiene como nucleo del desarrollo los

seminarios de tesis los que son eminentemente de investigacion y estan

orientados al desarrollo de la tesis de Maestria. Las clases serdn presenciales

por la rigurosidad de los temas a tratar e implicancias en el ambito de la

educacion para el comercio.

= Clases lectivas o presenciales por la rigurosidad de los temas a tratar e
implicancias en el ambito de la educacion.

= Evaluacion de los participantes a través de la aplicacién de instrumentos
de evaluacién continua durante el transcurso de las asignaturas.

= Participacion en las discusiones bajo los criterios de pertinencia, claridad,
coherencia y solidez argumentativa.

= Desempefio en trabajos de grupo tomando en cuenta criterios como
compartir informacion, alentar la discusion, asumir responsabilidades y
estimular el consenso.

= Elaboracibn de trabajos individuales bajo los criterios de
pertinencia, caracter innovador, coherencia interna.

= Elaboracién de propuesta o ensayo de cierre, tomando en cuenta criterios

educacionales y aplicabilidad.

SISTEMA DE EVALUACION

La evaluacion y seguimiento de las actividades formativas propuestas sera
integral y permanente sobre la base de un seguimiento de las diferentes
acciones cognoscitivas, procedimentales y actitudinales que realice el
estudiante.

Evaluacion de Entrada: Que permite valorar los conocimientos previos que
domina el estudiante y que se utilizara en el desarrollo de la asignatura.
Evaluacion Formativa: Permanente para valorar los progresos, dificultades de
cada participante, intervenciones, entrega de trabajos en base al analisis y

exposicion del avance del proyecto e informe de tesis.

17



XVI.

XVII.

XVIII.

XIX.

Evaluacién de salida: Que permite verificar el logro de las acciones
educativas de las asignaturas de investigacion.

La asistencia es de caracter obligatoria.

El sistema de evaluacion es vigesimal de 0 a 20, siendo catorce (14) la nota

minima de aprobacion.

COORDINADOR DEL PROGRAMA

A propuesta de la Escuela de Posgrado de la Universidad Nacional del Callao
contemplandose que el responsable debe acreditar con la categoria de
principal, dedicacion a tiempo completo con el grado de doctor o maestro de la
especialidad correspondiente de acuerdo al programa que va a dirigir.

INFRAESTRUCTURA

La Facultad de Ciencias Econdmicas cuenta con aulas modernas, laboratorios,
centro de computo, auditorios, biblioteca especializada, oficina de la direccion y

otros.

EQUIPOS Y RECURSOS DIDACTICOS

Se cuenta con equipos multimedia, computadoras, equipos de sonido, pizarras

convencionales, pizarras acrilicas, tétems, internet, entre otros.

GRADUACION

Para optar, el Grado Académico de MAESTRO EN COMERCIO Y
NEGOCIACIONES INTERNACIONALES, se tiene en cuenta la Ley
Universitaria N° 30220 y el Reglamento de la Escuela de Posgrado de la
Universidad Nacional del Callao.

Requiere haber obtenido el grado de Bachiller

La elaboracion de una tesis o trabajo de investigacién en la especialidad

respectiva.

Haber aprobado las asignaturas de su Plan de Estudio (03) tres ciclos.

Dominio de un idioma extranjero o lengua nativa.
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XX.  LINEAS DE INVESTIGACION

En coherencia a lo indicado, la Universidad Nacional del Callao, tiene cuatro
lineas prioritarias de investigacion, y dos lineas transversales:

Lineas prioritarias

1. Ciencias de la tierra y del ambiente

2. Ciencias sociales y de desarrollo humano
3. Ingenieria y Tecnologia

4. Ciencias de la Salud.

Lineas transversales
5. Ciencias de la educacion
6. Ciencias naturales.

XXI.  PROTOCOLO DE PROYECTO DE INVESTIGACION

Los informes del trabajo de investigacion y/o de tesis, deben guardar
correspondencia con los lineamientos que orientan el desarrollo de la
investigacion de la Escuela de Posgrado de la Universidad Nacional del Callao;
es decir, los detalles de los contenidos de la investigacion, y en general los
aspectos de forma y fondo, segun la normatividad vigente.
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ANEXO N° 1

CUADRO DE ADECUACION CURRICULAR DE LA MAESTRIA EN
COMERCIO Y NEGOCIACIONES INTERNACIONALES

Plan Curricular 2005

Plan Curricular 2016

Codigo | Asignatura Créd. Condicién | Cédigo | Asignatura Créd.
Primer semestre
CI101 ANALISIS ECONOMICO 3 Adecuado CI101 | ANALISIS ECONOMICO Z
CONTABILIDAD 3 Adecuado INFORMATICA PARA LOS 3
Cl107 | ENANCIERA Cl103 | NEGOCIOS
INTERNACIONALES
3 Adecuado 3
FUNDAMENTOS DE FUNDAMENTOS DE
CI105 | FinANzAS CI105 | riNANZAS
3
: 3 Adecuado ESTADISTICA PARA LA 3
Cl 109 E\ISVTEASDT'ISGTAEIAOF,’\‘ARA LA Cl107 | INVESTIGACIONY LOS
NEGOCIOS
LEGISLACION DE 3 Adecuado 3
Cl 104 COMERCIO LEGISLACION DE
INTERNACIONAL cl109 | COMERCIO
Cl 209 LEGISLACION INTERNACIONAL
ADUANERA (E) 3
Segundo semestre
Adecuado 3
ECONOMIA Y 3
Cl 102 COMERCIO COMERCIO
INTERNACIONAL Ciooo | INTERNACIONAL Y
PROCESOS DE
Cl 103 FUNDAMENTOS DE INTEGRACION
COMERCIO 3
INTERNACIONAL
METODOLOGIA DE LA 3 Adecuado TALLER DE INVESTIGACION 2
Cl207 | |NVESTIGACION claoa |
55552%’2. CADE 3 Adecuado GERENCIA ESTRATEGICA 3
Cl 106 Cl206 | DE EMPRESAS
EMPRESAS INTERNACIONALES
INTERNACIONALES
CI108 | FINANZAS 3 Adecuado 3
INTERNACIONALES | Cloog | FINANZAS
Cl201 | FINANZAS INTERNACIONALES
INTERNACIONALES II 3
FORMULACION Y 3 Adecuado FORMULACION Y 3
EVALUACION DE EVALUACION DE
CI210 PROYECTOS Cl210 | provECTOS
INTERNACIONALES INTERNACIONALES
Tercer semestre
ORGANISMOS DE 3 Adecuado 3
1110 COMERCIO Y FINANZAS
INTERNACIONALES
FUENTES Y ESTRATEGIAS
FUENTES Y DE FINANCIAMIENTO AL
Ci204 ESTRATEGIAS DE CI301L | comercio
FINANCIAMIENTO AL INTERNACIONAL
COMERCIO 3
INTERNACIONAL
MERCADOTECNIA 3 Adecuado 3
Cl 203 INTERNACIONAL cia | MERCADOTECNIA
Cl 202 MICROFINANZAS 3 INTERNACIONAL
INTERNACIONALES
DIRECCION ESTRATEGI 3 Adecuado TEORIAS Y ESTRATEGIAS 3
ClI205 | CACORPORATIVA cl305 | DE )
INTERNACIONAL INTERNACIONALIZACION
TALLER DE 3 Adecuado TALLER DE INVESTIGACION 4
Cl208 | |NVESTIGACION crsor |
INTERNACIONALES ¥ 3| Adecuado CONTRATOS :
Cl210 | ppefods CI309 | INTERNACIONALES Y
COMERGIAL (E) ARBITRAJE COMERCIAL
[l
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CUADRO DE COMPENSACION CURRICULAR DE LA MAESTRIA EN

ANEXO N° 2

COMERCIO Y NEGOCIACIONES INTERNACIONALES

Plan Curricular 2005 Plan Curricular 2016
Cadigo Asignatura Créd. Condicién Cadigo Asignatura Créd.
CONTABILIDAD 3 Compensado INFORMATICA PARA LOS 3
Cl 107 FINANCIERA Cl 103 NEGOCIOS
INTERNACIONALES
[ 3 Compensado ESTADISTICA PARA LA 3
Cl 109 E\IS\)—EASI?IEI%R%IAOF;\IARA LA Cl 107 INVESTIGACION Y LOS
NEGOCIOS
LEGISLACION DE 3 Compensado 3
Cl 104 COMERCIO .
INTERNACIONAL Cl 109 LEGISLACION DE COMERCIO
) INTERNACIONAL
Cl 209 LEGISLACION ADUANERA
(E) 3
Compensado 3
cl 102 ECONOMIAY COMERCIO 3
INTERNACIONAL COMERCIO INTERNACIONAL
Cl 202 Y PROCESOS DE
cl1103 FUNDAMENTOS DE INTEGRACION
COMERCIO
INTERNACIONAL 3
METODOLOGIA DE LA 3 Compensado p 4
Cl 207 INVESTIGACION Cl 204 TALLER DE INVESTIGACION |
Cl 108 FINANZAS 3 Compensado 3
INTERNACIONALES | Cl 208 FINANZAS
Cl 201 FINANZAS INTERNACIONALES
INTERNACIONALES I 3
ORGANISMOS DE 3 Compensado 3
Cl 110 COMERCIO Y FINANZAS
INTERNACIONALES
FUENTES Y ESTRATEGIAS
Cl 204 FUENTES ¥ Cl 301 DE FINANCIAMIENTO AL
ESTRATEGIAS DE COMERCIO INTERNACIONAL
FINANCIAMIENTO AL
COMERCIO 3
INTERNACIONAL
MERCADOTECNIA 3 Compensado 3
Cl 203 INTERNACIONAL o1 303 MERCADOTECNIA
Cl 202 MICROFINANZAS 3 INTERNACIONAL
INTERNACIONALES
DIRECCION ESTRATEGI 3 Compensado TEORIAS Y ESTRATEGIAS DE 3
Cl 205 CA CORPORATIVA Cl 305 INTERNACIONALIZACION
INTERNACIONAL
TALLER DE 3 Compensado 4 4
Cl 208 INVESTIGACION Cl 307 TALLER DE INVESTIGACION Il
R
22 . (e




CUADRO DE EQUIVALENCIAS DE LA MAESTRIA EN COMERCIO Y

ANEXO N° 3

NEGOCIACIONES INTERNACIONALES

Plan Curricular 2017 Plan Curricular 2019
Cadigo Asignatura Créd. Condicion Cédigo Asignatura Créd.
Primer semestre
Cl101 ANALISIS ECONOMICO 4 Equivalente Cl101 ANALISIS ECONOMICO 4
INFORMATICA PARA LOS INFORMATICA PARA LOS
ClI103 NEGOCIOS 3 Equivalente CI103 NEGOCIOS 3
INTERNACIONALES INTERNACIONALES
FUNDAMENTOS DE . FUNDAMENTOS DE
Cl105 FINANZAS 3 Equivalente CI105 FINANZAS 3
ESTADISTICA PARA LA ESTADISTICA PARA LA
Cl107 INVESTIGACION Y LOS 3 Equivalente Cl107 INVESTIGACION Y LOS 3
NEGOCIOS NEGOCIOS
LEGISLACION DE LEGISLACION DE
Cl109 COMERCIO 3 Equivalente Cl109 COMERCIO 3
INTERNACIONAL INTERNACIONAL
Segundo semestre
COMERCIO COMERCIO
INTERNACIONAL Y . INTERNACIONAL Y
Cl202 PROCESOS’DE 3 Equivalente Cl202 PROCESOS,DE 3
INTEGRACION INTEGRACION
TALLER DE ) TALLER DE
Cl204 | \NVESTIGACION | 4 Equivalente | CI204 | \\\/ESTIGACION | 4
GERENCIA ESTRATEGICA GERENCIA ESTRATEGICA
ClI206 DE EMPRESAS 3 Equivalente CI206 DE EMPRESAS 3
INTERNACIONALES INTERNACIONALES
FINANZAS ) FINANZAS
Cl208 | |NTERNACIONALES 3 Equivalente | CI208 | |\ rERNACIONALES 8
MERCADOTECNIA ) MERCADOTECNIA
CI303 | |NTERNACIONAL 3 Equivalente | CI210 | |\ TERNACIONAL 8
Tercer semestre
FUENTES Y
ESTRATEGIAS DE .
CI301 FINANCIAMIENTO AL 3 Equivalente Cl1301 :_B?TCI;EISLEESON AL 3
COMERCIO
INTERNACIONAL
FORMULACION Y FORMULACION Y
EVALUACION DE ) EVALUACION DE
Cl210 PROYECTOS 3 Equivalente ClI303 PROYECTOS 3
INTERNACIONALES INTERNACIONALES
TEORIAS Y ESTRATEGIAS TEORIAS Y ESTRATEGIAS
CI305 DE 3 Equivalente CI305 DE 3
INTERNACIONALIZACION INTERNACIONALIZACION
TALLER DE ) TALLER DE
CI307 | |NVESTIGACION II 4 Equivalente | CI307 | |\\\/ESTIGACION Il 4
CONTRATOS CONTRATOS
CI309 INTERNACIONALES Y 3 Equivalente CI309 INTERNACIONALES Y 3
ARBITRAJE COMERCIAL ARBITRAJE COMERCIAL
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